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Digital-кейс дняВсе кейсы
/
Кейс дня
/
Как разместить кейс


[Кейс] Мебель для кухни. На 258% подняли заказы для белорусской мебели. Комплексное продвижение интернет-магазина кухонь
17 марта ‘23
Заказчик: Кухни-Стенки.ру

[image: ]




Несколько лет назад наша команда начала работать с белорусским клиентом «Зов», который продаёт кухни, столы, стулья и корпусную мебель в России. Это качественная продукция, широко известная за пределами Белоруссии. Несмотря на достойный ассортимент, интернет-продажи не спешили наращивать обороты.


Агентство-исполнитель кейса
[image: ]Оптимизм
На сайте Кухни-Стенки.ру продукция фабрики «Зов» позиционировалась как дешёвая. Это не совсем так. Безусловно, в своём сегменте кухонных фасадов, стульев и столов товары смотрятся недорогими. Однако, люди заглядывали на сайт в поисках чего-то совсем простого и непритязательного.


Заказать похожий проект:
https://optimism.ru/
go@optimism.ru
Сделать заказ
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1. Вводная задача от заказчика, проблематика, цели
Чтобы изменить эту ситуацию, решено было задействовать SEO-продвижение. Так мы познакомились с сайтом Кухни-Стенки.ру. Таким образом, одна из задач, которую перед нами поставил клиент — скорректировать информационную тональность и подобрать иную аудиторию для интернет-рекламы. Также нам предстояло:
	навести порядок с системами аналитики;
	улучшить удобство сайта (usability);
	поменять код сайта.
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2. Описание реализации кейса и творческого пути по поиску оптимального решения
Что мы сделали для продвижения интернет-магазина мебели
Мы начали с анализа сферы деятельности, аудитории клиента и его конкурентов. Полученные данные позволили составить наиболее эффективную стратегию продвижения сайта.
Наши специалисты выполнили:
	SEO-аудит;
	регистрацию ресурса на сервисах для вебмастеров;
	микроразметку;
	настройку систем аналитики;
	составление семантического ядра и написание текстов для продвигаемых страниц в соответствии с ключевыми словами;
	размещение ссылок в статьях и рекламных материалах на тематических порталах и популярных интернет-площадках;
	коррекцию кода.

По итогу первой стадии были составлены рекомендации для дальнейшей оптимизации и в отношении юзабилити. Всего над проектом трудилось более 7 человек.
Базовая оптимизация и продвижение магазина белорусской мебели
Для развития некоторых проектов достаточно базовой оптимизации. Этот инструмент интернет-маркетинга лишь кажется незначительным, однако работает на перспективу. Он позволяет:
	привлекать целевую аудиторию;
	притягивать трафик из поисковых систем;
	сделать сайт более привлекательным, понятным, информативным и удобным для пользователей.



3. Результаты сотрудничества
По окончании всех запланированных работ, подсчитали результаты:
	Количество запросов в целевом ТОП-10 увеличилось на 507%.
	Органический небрендовый трафик возрос на 306%.
	Количество заказов поднялось на 258%.



4. Заключение
Аудитория узнала, что кухни «Зов», которые продаются на Кухни-Стенки.ру — это не дешёвая корпусная мебель, это добротная, практичная, стильная, но недорогая продукция. Такое позиционирование позволило привлечь людей со средним уровнем доходов и тех, кто ищет что-то действительно долговечное, а не доступное.
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Ключевые рейтинги digital-рынка России
С 2013 года RUWARD выпускает на регулярной основе ключевые рейтинги по разным сегментам рынка digital-коммуникаций в России. С помощью наших рейтинговых продуктов более 10 000 клиентов каждый год находят оптимальное для решения своих задач digital-агентство/продакшен.
В 2018 году мы запустили первый в России Центр Сертификации digital-агентств по основным типам услуг, оказываемых крупным клиентам.

*Каталог сертифицированных digital-агентств
 1.Золотая Cотня российского Digital 2022
 2.Рейтинг performance-агентств 2022
 3.Рейтинг веб-студий 2022
 4.Рейтинг SEO-агентств 2022
 5.Рейтинг SMM-агентств 2022
 6.Рейтинг разработчиков мобильных приложений 2022
 7.Рейтинг Digital Design & Creative 2022
 8.Рейтинг digital-интеграторов 2022
 9.Рейтинг digital-агентств полного цикла 2022
 10.Digital-Прорыв 2022
 








var addon='';
var addon=escape(document.referrer)+((typeof(screen)=="undefined")?"":";s"+screen.width+"*"+screen.height+"*"+(screen.colorDepth?screen.colorDepth:screen.pixelDepth))+";u"+escape(document.URL)+";"+Math.random();
addon='[image: ]';
document.getElementById('liveinternetcounter').innerHTML=addon;(function(m,e,t,r,i,k,a){m[i]=m[i]||function(){(m[i].a=m[i].a||[]).push(arguments)};
m[i].l=1*new Date();k=e.createElement(t),a=e.getElementsByTagName(t)[0],k.async=1,k.src=r,a.parentNode.insertBefore(k,a)})
(window, document, "script", "https://mc.yandex.ru/metrika/tag.js", "ym");
   ym(18671059, "init", {
        clickmap:true,
        trackLinks:true,
        accurateTrackBounce:true
   });
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  (function(i,s,o,g,r,a,m){i['GoogleAnalyticsObject']=r;i[r]=i[r]||function(){
  (i[r].q=i[r].q||[]).push(arguments)},i[r].l=1*new Date();a=s.createElement(o),
  m=s.getElementsByTagName(o)[0];a.async=1;a.defer=1;a.src=g;m.parentNode.insertBefore(a,m)
})(window,document,'script','//www.google-analytics.com/analytics.js','ga');

ga('create', 'UA-44183407-2', 'ruward.ru');
ga('send', 'pageview');

!function(f,b,e,v,n,t,s){if(f.fbq)return;n=f.fbq=function(){n.callMethod?
n.callMethod.apply(n,arguments):n.queue.push(arguments)};if(!f._fbq)f._fbq=n;
n.push=n;n.loaded=!0;n.version='2.0';n.queue=[];t=b.createElement(e);t.async=!0;
t.src=v;t.defer=!0;s=b.getElementsByTagName(e)[0];s.parentNode.insertBefore(t,s)}(window,
document,'script','https://connect.facebook.net/en_US/fbevents.js');
fbq('init', '428240267341070'); // Insert your pixel ID here.
fbq('track', 'PageView');
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var _tmr = window._tmr || (window._tmr = []);
_tmr.push({id: '3295510', type: 'pageView', start: (new Date()).getTime()});
(function (d, w, id) {
  if (d.getElementById(id)) return;
  var ts = d.createElement('script'); ts.type = 'text/javascript'; ts.async = true;ts.defer = true; ts.id = id;
  ts.src = 'https://top-fwz1.mail.ru/js/code.js';
  var f = function () {var s = d.getElementsByTagName('script')[0]; s.parentNode.insertBefore(ts, s);};
  if (w.opera == "[object Opera]") { d.addEventListener("DOMContentLoaded", f, false); } else { f(); }
})(document, window, 'tmr-code');
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